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Nuove installazioni POS + 20% vs 2019

Volumi POS + 2% vs 2019

@ Volumi E-COMMERCE + 9% vs 2019
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La nuova normalita post-pandemia: il cambiamento che resta

Iniziative governative
a sostegno della
trasformazione digitale

Esigenze sempre
piu specifiche di
esercenti e professionisti

©
=

ELEMENTI CHIAVE
DI TRASFORMAZIONE

Necessita date
dalla pandemia

&




Le pandemia e le nuove abitudini di consumo

PRE-COVID

POST-COVID

CASHLESS
IN NEGOZIO

PER IMPORTI
INFERIORI A 20,00¢

SOLO BANCOMAT
NO CAP™™ 9 CREDITO

| . .MATENERE
LA DISTANZA DI
ALMENO 1 METRO

INGRESSO CONSENTITO
AD UN MASSIMO DI

PERSONE ALLA VOLTA
PREFERISCI BANCOMAT
¢$ E CARTE RISPETTO Al
=~ CONTANTI PER NON
S DIFFONDERE IL CONTAGIO
PN LAVARE / IGIENIZZARE
= FREQUENTEMENTE
|+ ‘ LE MANI

CONTATTO

VENDITA
ONLINE

SOCIAL MEDIA COME
CANALE DI VENDITA

CONSEGNA
A DOMICILIO




Piano Cashless Italia: Credito di Imposta

|
Detrazioni Riduzione Lotteria | Credito di
Fiscali Soglie degli
Imposta
Subordinate Contante Scontrini P

. ). NOVITA
Credito d’'imposta del
100% delle commissioni
per piccoli esercenti con

POS collegato alla Cassa,
per gli altri resta al 30%.

Ulteriore credito fino a 160€ X,
su acquisto/noleggio di strumenti di S

pagamento elettronico collegati a \

registratori telematici.

*Decreto Legge 99/2021. Credito di imposta al 1° luglio 2021 fino al 30 giugno 20202



Nexi: un’ampia offerta in risposta a una domanda sempre piu specifica...

IO VENDO

In negozio

Gamma POS
e SmartPOS

ZERO COMMISSIONI SUI
PICCOLI IMPORTI fino al
31/12/21

— nexi
business

Pay-By-Link

NO COSTI AGGIUNTIVI
fino al 31/12/21

Vetrina Digitale

GRATIS fino al
31/12/21

Soluzioni Dedicate
per Hotel e Ristoranti
A CANONE ZERO

FINO AL 30/06/22



...tenendo conto delle caratteristiche dell’esercente

DIVERSE
SPECIFICITA
MERCEOLOGICHE

Gli esercenti

NON SONO
TUTTI
UGUALI

PIU’

MODALITA’

DI VENDITA
INSIEME







Un approccio alla vendita specifico per macro settore e vincente

0 0.0 0 .0
SPIEGHIAMO
IL VALORE
DEI NOSTRI SERVIZI’ ABBIGLIAMENTO ALIMENTARI RISTORANTI ARTIGIANI E LIBERI STUDI MEDICI
RACCO NTAN DO Ll E RETAIL E BAR PROFESSIONISTI

RISPETTO ALLE 6 7 8 9 10
SPECIFICITA ,ﬁ
DI SETTORE o

SERVIZI ALLA HOTEL FARMACIE TAXI ALTRO
PERSONA




Un esempio: di cosa ha bisognho un Ristoratore?

rve un POS da tenere in cassa, che mi ol SmartPOS

Sia con i pagamenti con carta, ma che y
] accetti anche i buoni pasto, _ ' ANCHE IN VERSIONE CASSA

"I buoni sconto e i coupon che emetto , per beneficiare del Credito di Imposta

“Mi servirebbe un POS aggiuntivo per

Itire piti rapidamente la coda in cassa Q POS AGGIUNTIVO

5neg|i orari di punta e per consentire il
igamento anche al tavolo e in veranda

‘ consegne e asporto, mando un link di ‘ Pay'by'l-ink

pagamento e incasso in anticipo

nvito i clienti a tornare piu spesso con |zicap
ioni e comunicazioni personalizzate

V0 accettare i buoni pasto ma non posso

avere troppi POS sul bancone BUOni PaStO

O inviare buoni sconto direttamente da % Buoni Sconto

martPOS mi aiuta a aumentare le vendite

Voglio un sistema semplice per

tutelarmi quando prendo le XPay Ristoranti

prenotazioni delle tavolate



Non solo ristorazione...
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every day, every pay




