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Quattro direttrici fondamentali per lo 
sviluppo dell’offerta:
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L’approccio al Robo4Advisory: overview



Approccio di consulenza
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Profondità della relazione e Robo4Advisor



La soluzione: un quadro di sintesi



Distribuzione e gestione dei feedback 
delle proposte automatizzate



Robo4Advisory solution: un approccio 
incrementale



Robo4Advisory – Governance Desk: 
workflow logico



Robo4Advisory: flusso logico dell’iniziativa




