
DINERS – IL FUTURO 
DEI  PAGAMENTI B2B



D I N E R S  C L U B  I TA L I A :  D A  S E M P R E  P R I M A  D I  T U T T I

1950 Diners 
Club 
International 
lancia la prima 
carta di credito 
al mondo 

1967 Diners 
Club Italia 
lancia la prima 
carta di credito 
corporate 

1988 Diners 
Club Italia 
lancia il primo 
programma 
reward

1996 Diners 
Club Italia 
lancia la prima 
carta cobrand
Alitalia

2001 Diners 
Club Italia 
market leader 
di carte 
premium in 
Italia

Dal 5 Ottobre 2015 Diners Club 
Italia è entrata ufficialmente a 
far parte del Gruppo Cornèr
Banca, istituto bancario 
svizzero privato e 
indipendente. 

Diners inventa il «3-party business 
model» che pone le basi per l’attuale 
sistema di pagamento 

Grazie al Circuito Discover, 3°
Network al mondo, Diners può 
contare su

���	��
Soci in tutto il 

mondo

�  ��
Nazioni in cui la 

carta viene accettata

��	��
Merchant in tutto il 

mondo



D I N E R S  C L U B :  N O N  S O L O  B U S I N E S S  T R AV E L M A  A N C H E  B 2 B

La soluzione B2B di Diners Club 
armonizza le contrapposte 

esigenze di clienti e fornitori 
rispetto ai tempi di pagamento 

consentendo di :
• ottenere una linea di credito 

extra-bancaria
• ottenere una dilazione 

aggiuntiva fino a 60gg o 
• una riduzione dei tempi di 

incasso

Le soluzioni Diners  a supporto 
delle spese di trasferta includono:

• carte per i dipendenti
• piattaforme di emissione di 

carte virtuali
• prodotti dedicati alle PMI.

Grazie al supporto di Banca Corner 
i prodotti possono essere affiancati 

da companion cards Visa o 
Mastercard e possono così 

garantire un livello di accettazione 
elevatissimo oltre che servizi e 

benefici pensati per i viaggiatori.



I  VA N TA G G I  

P E R  I L  T I T O L A R E  D I  C A R T A

PER I L  M ERCHANT

Ottimizzazione/Centralizzazione del flusso
d’incasso

Abbattimento costi operativi 
diretti/indiretti

Miglioramento del cash flow

Trasferimento del rischio del credito a 
Diners Club

Linea di credito aggiuntiva extra bancaria 
non visibile in CR in centrale rischi

Dilazione aggiuntiva di circa 60 
gg

Semplificazione/Digitalizzazione del 
processo di pagamento pagamento

Miglioramento del cash flow

P E R  I L  P E R  I L  T I TO L A R E  D I  C A R TA



INNOVAZIONE NEL B2B: PROCUREMENT SMART PAYMENT

Il Procurement Smart Payment di Diners Club è la soluzione di pagamento
virtuale che genera benefici reali per il tuo Business.
Rendi l’intero processo di gestione delle spese aziendali più semplice e
sicuro.
Accettazione globale grazie al nostro network diffuso in oltre 190 Paesi nel
mondo.

Il Procurement Smart Payment si basa sulla generazione di un codice di 16
cifre che funziona in tutto e per tutto come una Carta di credito che esiste
esclusivamente nella sua forma «elettronica» per garantire a chi la usa più
sicurezza e praticità d’utilizzo.



I N N O VA Z I O N E  N E L  B 2 B :  P I AT TA F O R M A  D I G I TA L E  D C I  

P E R  I L  T I T O L A R E  D I  C A R T A



D I N E R S  C L U B  I TA L I A E  F I N D Y N A M I C PA R T N E R  N E I  S E R V I Z I  
F I N T E C H

‣ Prima azienda fintech in Italia a 

lanciare il Dynamic Discounting.

‣ Fintech Suite italiana che offre 

soluzioni innovative di Supply 

Chain Finance alle grandi 

aziende capofiliera, 

collaborando con istituti 

finanziari.

PARCO FORNITORIGRANDI AZIENDE

FINDYNAMIC
(DYNAMIC DISCOUNTING)

Lo sconto dinamico consente alle Aziende Cliente 

di offrire ai loro fornitori il pagamento anticipato 

delle fatture in cambio di uno sconto, che varia 

dinamicamente in relazione al numero di giorni.

I clienti generano valore monetizzando la loro 

liquidità e i fornitori hanno la possibilità di 

accorciare i tempi di pagamento e programmare 

la gestione del capitale circolante.



UNA PARTNERSHIP DI SUCCESSO

DINERS CLUB E MOBYSIGN



Daniela Michieletto
B2B Sales Manager 

D A  O L T R E  6 0  A N N I ,

L A  P R O F E S S I O N A L I T À  C H E  M E R I T I .

E N T R A  N E L  C L U B


